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1. Предмет и метод экономической теории

Объектом изучения экономической науки является экономика как особая сфера жизнедеятельности людей.. Термин «экономика» в переводе с греческого означает управление хозяйством. Экономика как особая область жизнедеятельности это область специфических отношений людей. Именно люди принимают решения и делают выбор, распределяют доходы и т.д.

      Независимо от вида отношений, в которых осуществляется экономическая деятельность, от типа национальной экономики, в экономике всегда решается три проблемы:

1. что производить. Т.е., какие потребности будут удовлетворяться.

2. как производить. Технологии производства, издержки производства, комбинации факторов производства.

3. для кого производить. Это проблема распределения созданного ресурса.

Экономическая деятельность людей направлена на удовлетворение их потребностей.

Потребности – исходный пункт экономической. деятельности, их удовлетворение – конечный результат.

Ресурсы – это имеющиеся возможности для создания благ и удовлетворения потребностей. Ресурсы многообразны:

- природные ресурсы, т.е. имеющиеся у общества запасы полезных  ископаемых, благоприятные условия для сельского хозяйства, выгодное географическое положение;

- ресурсы, накопленные предыдущими накоплениями  для производственной деятельности и потребления, т.е. имеющиеся предприятия, транспорт, жилые дома и т.д.

- людские ресурсы с их опытом,  квалификацией.

Или еще их называют земля, капитал, труд и предпринимательские способности.

Экономические законы бывают:

-специфические – характерны для конкретных форм хозяйствования (например, распределение по труду)

-особенные – характерны для определенной исторической эпохи (закон стоимости)

-общие – характерны для всех исторических эпох (закон увеличения потребностей.

Методы  в экономической теории

Метод научной абстракции – выделяет главное при абстрагировании от всего несуществующего.

Логический метод – обоснование правил перехода от одних  к другим.

Метод анализа и синтеза.

Анализ – разделение целого на отдельные составные части.

Синтез – соединение отдельных частей в целое.

Метод индукции и дедукции.

Индукция – движение от отдельных факторов к общему выводу.

Дедукция – выдвижение гипотез и проверка их на фактах; от общего к частному.

Кривая производственных возможностей

Многообразие потребностей при ограниченности средств приводит к тому, что не все потребности будут удовлетворены. Из этого следует, что принятие экономического решения – это проблема выбора одного из альтернативных вариантов экономических действий. Это означает отказ от удовлетворения всех остальных потребностей в данной ситуации. Выбор всегда связан с определенными жертвами, которые называют альтернативным издержками. Альтернативные издержки – это оценка наиболее ценной из отвергнутых в результате выбора возможностей использования данного ресурса. Они

существуют только в сознании лица, делающего выбор, и исчезают после принятия рещения.

      Иллюстрацией альтернативности  служит модель производственных возможностей:

Рис. Кривая производственных возможностей

Предметы потребления


[image: image2]
                                                                                           Средства производства

 Представим экономику в виде двух подразделений  - предметы потребления и средства производства. Обладая ограниченными ресурсами, в каждый данный момент экономика может осуществлять выпуск только определенного количества средств производства и предметов потребления. При полном использовании всех имеющихся ресурсов граница производственных возможностей  будет отражаться кривой . 

Граница производственных возможностей показывает  максимально достижимые объемы выпуска благ при условии полного использования всех ресурсов при существующих технологиях. 

Производственная функция.

 Сдвиг кривой производственных возможностей наглядно показывает, что чем большим объемом ресурсов обладает экономика, тем больших результатов она может достичь.

Подобная зависимость между количеством использованных факторов производства и максимально возможным объемом выпуска продукции называется производственной функцией. 

Любая фирма имеет свою производственную функцию.

В общем виде ее можно записать:

y = f (a1,a2,...an), (4.1) 

где у – объем производства продукта; a1, a2... an – примененные факторы производства.

Деятельность фирмы в условиях рыночного ценообразования на факторы производства строится на экономических расчетах предельной эффективности затрат и выпуска продукции. Критерием здесь выступает предельная доходность ресурсов. Она измеряется показателями изменения доходов фирмы от продажи выпускаемой продукции, произведенной с помощью использования дополнительной единицы каждого ресурса. Рыночное ценообразование на факторы производства формирует условие, укладывающиеся в классической модели поведения фирмы. В экономической теории эта модель называется закон затраты – выпуск и представляет собой систему инженерных расчетов производственной организации. При этом каждая фирма осуществляет экономические расчеты объема выпуска продукции и количество необходимых для этого ресурсных затрат. Это и есть расчет производственной функции. Производственную функцию можно записать в следующем виде:

Q = (L,C),

где:
Q – объем выпуска продукции;

L – количество используемого труда;

С – объем капитала.

Изокванта – кривая, показывающая все возможные комбинации производственных факторов, которые дают постоянный (одинаковый ) объем выпуска. В двухфакторной модели производства (капитал –К и труд – L) каждая изокванта показывает объем выпуска Q для каждой отдельной комбинации факторов.

  Предельная норма технологического замещения – 

(МRTSLK) – показатель пропорции, в которой должна происходить замена одного фактора производства другим при сохранении неизменного объема выпуск. Например, при замещении капитала трудом (MRTS) показывает величину капитала, которую  может заменить каждая единица труда, сохраняя пр этом объем выпуска без изменений. Она определяется как абсолютоне значение углового коэффициента изокванты. – наклон касательной в любой из точек.

МRTSLK = - ∆K/∆L = MPL/ MPK
                   Экономические отношения 

1. Взаимодействие людей в хозяйственной жизни. Хозяйственная деятельность людей предполагает наличие социальных связей.

На эти связи существенное влияние оказывают отношения собственности, так как за ними стоят экономические интересы как отдельных людей, групп, так и общества в целом.

Экономический интерес – это побудительный мотив, стимул человеческой хозяйственной деятельности в каком-либо направлении.

Среди огромного количества фактов, явлений, связей объективного характера можно выделить наиболее существенные, предопределяющие действия и развитие многих хозяйственных процессов и даже экономики в целом. Их принято называть экономическими законами.

Экономический закон – это объективно необходимые, устойчивые и массово повторяющиеся связи и взаимозависимости между явлениями и процессами, происходящими в хозяйственной деятельности людей.

2. Экономические отношения и их структура. Объективные экономические законы представляют собой ядро экономических отношений.

Экономические отношения – отношения между людьми, возникающие в процессе производства, распределения, обмена и потребления материальных и духовных благ и услуг.

Существуют три группы носителей экономических отношений в рыночной экономике: а) производители и потребители; б) продавцы и покупатели; в) владельцы и пользователи благ. В целом экономические отношения между людьми характеризуют их имущественное положение в обществе.

 Типы экономических систем. 

В самом общем виде можно выделить четыре основных типа экономических систем.

При традиционной системе в экономике сильны национальные исторические традиции и обычаи хозяйствования, которым присущи натурализация хозяйственной деятельности и сословность.

При планово-хозяйственной системе государство регламентирует хозяйственную деятельность.

При рыночной системе центральную роль играет не государство, а рынок. В целом эта система основана на частной собственности и свободной конкуренции производителей и потребителей.

Американская модель построена на системе всемерного поощрения предпринимательской активности, обогащения наиболее активной части населения. Малообеспеченным группам создается приемлемый уровень жизни за счет частичных льгот и пособий. Задача социального равенства здесь вообще не ставится. Эта модель основана на высоком уровне производительности труда и массовой ориентации на достижение личного успеха.

Японская модель характеризуется определенным отставанием уровня жизни населения (в том числе уровня заработной платы) от роста производительности труда. За счет этого достигается снижение себестоимости продукции и резкое повышение ее конкурентоспособности на мировом рынке. Препятствий имущественному расслоению не ставится. Такая модель возможна только при исключительно высоком развитии национального самосознания, приоритете интересов нации над интересами конкретного человека, готовности населения идти на определенные материальные жертвы ради процветания страны.

Шведская модель отличается сильной социальной политикой, направленной на сокращение имущественного неравенства за счет перераспределения национального дохода в пользу наименее обеспеченных слоев населения. 

Германская модель – модель социального рыночного хозяйства, которая с расширением конкурентных начал увязывает  с созданием особой социальной структуры, смягчающей недостатки  рынка и капитала, с формированием многослойной институциональной  структуры субъектов социальной политики.

Основные этапы развития экономики

	Школы, направления и их представители
	Период формирования
	Основные идеи

	Меркантилизм, Томас Манн, Англия (1571-1641 гг), Монкретьен, Юм
	16-17 вв
	1. Главное богатство общества – деньги (золото и серебро).

2. Источник богатства сфера обращения (торговля и денежный оборот).

3. Богатство накапливается в результате внешней торговли, поэтому надо исследовать сферу обращения.

	Физиократов, Франсуа Кенэ, Франция (1694-1774гг), Тюрго
	18в
	1. Истинное богатство нации – продукт произведённый в сельском хозяйстве

2. Они первые видели прирост богатства в сфере производства, а не обращения.

	Английская классическая полит экономия, Уильям Петти (1623-1687гг), Адам Смит (1723-1823гг), Давид Рикардо (1772-1823гг), Англия, Сэй, Милль
	17-19вв
	1. Богатство создаётся в материальной сфере, а не в обращении.

2. Источник богатства – труд.

3. Труд основа и мера ценности всех товаров.

4. Она заложила основы трудовой теории стоимости.

	Марксизм, Карл Маркс (1818-1883гг), Фридрих Энгельс (1820-1895гг), Германия
	С сер. 19в
	1. Марксизм – учение об экономическом строе капитализма и смене его новым, передовым строем – коммунизмом.
2. Разработана теория стоимости и теория прибавочной стоимости.

3. Открыт закон стоимости, как закон развития товарного производства.

4. Разработана теория воспроизводства и экономических кризисов.

5. Открыты экономические законы капиталистического способа производства.



	Маржинализм (представители: Уильям Джевонс (1835–1882), Карл Менгер (1840–1921), Фридрих фон Визер (1851–1926), Евгений фон Бам-Баверк (1851–1914).


	
	Маржинализм – экономическая теория, возникшая во второй половине ХГХ в. и с противоположных марксизму позиций оценившая наследие классической школы

	Неоклассическое направление, Альфред Маршалл (1842-1924гг), Кларк, Виксель, Парето, Пигу
	С конца 19в.
	1. Рыночная система способна к саморегулированию и поддерживанию равновесия.

2. Государство создает благоприятные условия для рыночной экономики.

Маршалл считал, что рыночная ценность товара определяется равновесием предельной полезности  и предельных издержек (MU=MC)

Кларк придерживался концепции предельной производительности



	Кейнсианство, Джон Кейнс (1883-1946гг)
	С1930гг
	1. Разработал теорию спроса и предложения.

2. Государство должно регулировать экономику.

3. Регулирование происходит через кредит и бюджет.

4. Разработал теорию эффективного спроса и эффективного инвестирования.

	Неоклассический синтез

Хикс, Тобин, Модильяни
	С1950гг
	1. В зависимости от ситуации в экономике необходимо использовать либо кейнсианское, либо неоклассическое направления.

2. Лучшие регуляторы – кредитно-денежные.

3. Рыночная экономика может сама себя регулировать и устанавливать равновесие между спросом и предложением, производством и потреблением.

	Монетаризм, Милтон Фридман, 1912г, Америка
	С1970гг
	1. Монетарная теория национального дохода.

2. Государство регулирует экономику через эмиссию, кредитный процент, налоговые ставки и таможенные тарифы.

	Теория рациональных ожиданий – Лукас, Сарджент, Барро
	70-8-е гг
	В экономике действуют механизмы саморегуляции, государство не должно вмешиваться в экономику

	Социальная школа Штаммлер, Штольцман, Шпанн
	
	. Производство для них — сугубо технический процесс, не имеющий социального содержания, исходили из примата неэкономических факторов социально-эко​номического развития, в основном государственно считали они, относительно независимы от самого производства и подлежат или только правовому регулирова​нию, или социально-правовому, или же регулируются всем соци​ально-политическим устройством общества как "социального це​лого".

	Институционализм

 Его представители – Торстейн Веблен (1857-1929), Дж. Коммонса (1862-1945), У. Митчелла(1874-1948)
	
	– научная школа, введшая в научный анализ, помимо рынка, различные институты – корпорации, профсоюзы, государство, а также национальные особенности, традиции и т. д. Его представители – Торстейн Веблен (18571929),

американские институционалисты Т. Веблена (1857-1929), Дж. Коммонса (1862-1945), У. Митчелла(1874-1948), которые рассматривали экономическую систему через призму категории «институт». они воспринимали социальный конфликт как тормоз экономического развития и предлагали свой вариант решения проблемы с помощью института сделки. Впоследствии эти идеи нашли развитие в работах Дж. Гелбрейта (р. 1908), одного из сторонников  идеи создания нового индустриального

	Экономический либерализм – течение, идущее от классической школы (представители: Людвиг фон Мизес, Фридрих фон Хайек (Германия). 


	
	Главная идея: минимальное воздействие государства на экономику, неограниченная свобода предпринимательства


Собственность и ее формы

Стратегическая цель переходного периода в России – это формирование эффективной рыночной экономики с сильной социальной ориентацией. Условиями создания такой экономики являются:

 а) преобладание частной собственности;

 б) создание конкурентной среды;

 в) эффективное государство, обеспечивающее надежную защиту прав собственности и создающее условия для экономического роста;

 г) эффективная система социальной защиты;

 д) открытая конкурентоспособная на мировом рынке экономика

В российской приватизации выделяются два этапа.

- Первый из них пришелся на 1992 г. – первую половину 1994 г. 

С середины 1994 г. осуществляется переход ко второму этапу.

Приватизация применялась в странах с рыночной и переходной экономикой во всем мире

Основные организационно-правовые формы предпринимательства в РФ:

 – индивидуальный предприниматель (ПБОЮЛ);

 – хозяйственное товарищество:

 ·        полное товарищество,

 ·        товарищество на вере;

 – хозяйственное общество:

 ·        общество открытого типа,

 ·        общество закрытого типа.

По формам управления: 

1) собственность государственная:

 – межгосударственная, 

 – национально-государственная,

 – муниципальная;

2) собственность акционерного общества; 

3) собственность кооператива;

4) собственность хозяйственного объединения:

 – «чистая», 

 – «смешанная»;

5) собственность совместного предприятия;

6) собственность личная

   Трансакционные издержки – это издержки, связанные с обменом и защитой правомочий.

     Увеличение издержек, связанных с приведением в действие институтов, развитием организаций, расширением многообразия форм и правомочий реализации собственности, выявило проблему трансакционных издержек.

      В узком смысле под трансакционными издержками подразумевают время и усилия, затрачиваемые на совершение сделки. Величина издержек зависит от  числа участников, их  месторасположения относительно друга.  В эк. литературе часто их определяют так:

Это издержки сбора и обработки информации, издержки проведения переговоров и принятия решений, издержки контроля и юридической защиты выполнения контрактов. Общим для всех определения является то, что это издержки, прямо не  связанные с процессом производства.

Делятся на :

- издержки поиска информации

- издержки ведения переговоров

- издержки измерения количества и качества вступающих  в обмен товаров и услуг

- издержки спецификации и защиты прав собственности

Издержки защиты от оппортунистического поведения (недобросовестное поведение, направленное на получение односторонних выгод).

      В условиях  трансформации учитывают трансакционные издержки, направленные на ликвидацию старых институтов  и создание новых.

МИКРОЭКОНОМИКА

Спрос и предложение

Понятие рынка. В экономической теории рынок – это сфера экономических отношений между людьми по поводу купли-продажи товаров и услуг, основанная на принципах добровольности и равенства в обмене.

Рыночный спрос-это форма поведения потребителей, отражающее их готовность платить за преобразование блага.

[image: image1.jpg]


 Величина рыночного спроса - максимальное количество данного блага, которое готовы купить потребители, при текущей цене блага в единицу времени.
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Где P – цена, Q – количество проданного товара.

Функция спроса всегда обратная.

Факторы, влияющие на изменение спроса:

a) Изменение величины спроса. Происходит движение вдоль графика.

b) Изменение спроса. Смещение самой линии графика вправо или влево, параллельно самой себе

Факторы изменения спроса:

· Цена

· Численность населения

· Доходы потребителей

· Цена заменителя блага

Изменение спроса:    Р


                                                                       увеличение


                                                                                       уменьшение

                                                                                 Q
Предложение.

ОСУЩЕСТВЛЯЕТСЯ ПРЕДПРИЯТИЯМИ, А ЗНАЧИТ ЭТО ВЕЛИЧИНА (ОБЪЁМ РЫНОЧНОГО ПРЕДЛОЖЕНИЯ) – ОБЩЕЕ КОЛИЧЕСТВО БЛАГА, КОТОРОЕ ЖЕЛАЮТ И СПОСОБНЫ ПРЕДОСТАВИТЬ НА РЫНОК ВСЕ ПРОИЗВОДИТЕЛИ В ЕДИНИЦУ ВРЕМЕНИ.

Предложение связано с затратами, поэтому желание производить зависит от цен, как сырья, так и конечной продукции. Поэтому зависимое предложение от цены – прямая.

Р

                                        S - предложение

                                           Q
ФАКТОРЫ СДВИГАЮЩИЕ (ИЗМЕНЯЮЩИЕ) КРИВУЮ ПРЕДЛОЖЕНИЯ.

1. Цены факторов производства оказывают наиболее существенное влияние на изменение предложения.

2. Технологии обусловливают эффективность использования производственных ресурсов, т.е. влияют на зарплаты.

3. Цена благ заменителей.

4. Численность производителей.

5. Налоги, субсидии. Налоги увеличивают затраты, а значит смещают кривую предложения влево.

6. Ожидание производителей.

Рыночное равновесие:

  Р

                                          S
РЕ                                      

                                                             D             

                                                       Q
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Излишек потребителя – это дополнительная полезность, полученная потребителями в процессе рыночного обмена благодаря тому, что фактически уплаченная ими за благо цена ниже той, которую они готовы платить за него. Допустим, вы готовы купить шоколадку за 50 рублей, а она в магазине оказалась по 30 рублей – излишек потребителя будет 50-30=20 рублей.

Эластичность

Измерение эластичности производится для того, чтобы выяснить насколько, процентов изменится объём продаж вследствие однопроцентного изменения цены за единицу товара.

Коэффициент эластичности:
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Эластичность равна отношению изменения объёма продаж товаров в процентах к изменению цены в процентах

Если коэффициент эластичности больше единицы – спрос эластичен, если меньше – неэластичен, если=1, то это единичная эластичность

ЭЛАСТИЧНОСТЬ ДУГОВАЯ – показывает степень чувствительности величины спроса между двумя точками на кривой спроса.
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Нормальное благо – характеризуется убывающей положительной эластичностью спроса по доходу, или каждое разновеликое увеличение дохода будет сопровождаться убывающим приростом величины

спроса. Включают: пища, одежда, предметы быта.

Благо первой необходимости – благо, спрос на которое практически не зависит от уровня дохода.

Предметы роскоши – благо, спрос на которое растёт более быстрыми темпами, по сравнению с увеличением дохода.

Неполноценное благо – спрос на него сокращается с повышением доходов потребителей.

Перекрёстная эластичность – показывает степень изменения спроса на благо Y(
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ED(I)- эластичность спроса по доходу – процентные изменения величины спроса на благо Y делённое на процентные изменения цены блага Х.
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Полезность

 Потребление благ приносит потребителю определенную полезность.

      Полезность – это общее удовлетворение, которое получает потребитель от потребления данного количества  блага в определенный промежуток времени.

Каждый потребитель имеет большой круг потребностей, но его средства всегда ограничены. Т.е. это бюджетное ограничение, которое определяется величиной денежного дохода потребителя и ценами благ. Распределение дохода должно обеспечивать  максимальную полезность. Таким образом, потребительский выбор – это принятие потребителем решения  о таком распределении его бюджета, при котором структура и количество купленных благ обеспечивали бы ему максимальную полезность.

первый закон Госсена.
      Закон убывающей предельной полезности говорит о том, что при фиксированном потребительском наборе  с увеличением потребления одного из входящих  в такой набор благ предельная полезность каждой следующей потребляемой единицы этого блага убывает, а общая полезность возрастает убывающими темпами.

Это означает, что максимальная полезность от покупки достигается потребителем тогда, когда имеет место равенство отношений между предельными полезностями 

(MU)  и ценами покупаемых благ (Р) покупаемых благ:

MU(X)/Px = MU(Y)/Py = … = MU(Z)/Pz
Кривые безразличия

Данное равенство (MU(X)/Px = MU(Y)/Py = … = MU(Z)/Pz) является вторым законом Госсена, который гласит, что при оптимальном распределении ограниченного дохода уровень полезности, получаемый потребителем от расходования последней денежной единицы, одинаков для всех покупаемых благ вне зависимости от того, на покупку какого из благ она будет истрачен


[image: image9]
Любой из наборов, лежащий на кривой безразличия U3, недостижим для данного потребителя, так как лежит вне бюджетного поля. Наборы, лежащие ниже бюджетной линии, например, В, не могут рассматриваться в качестве оптимального решения, так как не обеспечивают максимальной полезности. Потребителю доступен набор Е, находящийся на расположенной выше кривой безразличия U2,  а значит предпочтительнее, чем В. Если наборы, лежащиевыше бюджетной линии недоступны, а лежащие ниже – не удовлетворяют требованиям максимизации полезности, то все лучшие наборы всегда будут находится на бюджетной линии. Но наборы А и С, хотя и лежат на бюджетной линии, не могут быть отнесены к лучшим, так как уровень полезности ниже, чем в точке Е. Таким образом, оптимальным потребительским набором является тот, который соответствует  точке касания кривой безразличия и бюджетной линии. 

Кривая Энгеля – это линия, отображающая в графической форме зависимость между изменениями  в доходе потребителя и величиной потребления блага, а также характер этих изменений. Различие между кривыми «доход-потребление» и кривыми Энгеля заключается в том,  что в первом случае на оси ординат откладываются расходы на композитное благо, а во втором – общий доход потребителя. Для неполноценных благ  кривая Энгеля имеет отрицательный наклон. Для предметов первой необходимости, потребление которых не зависит от дохода, кривая Энгеля примет  вид вертикальной линии. Для нормальных благ, спрос на которые растет с ростом дохода,  кривая Энгеля будет вогнутая с положительным наклоном:


[image: image10]
Кривая цена – потребление 

Это линия, отражающая в графической форме характер зависимости между уровнем цены блага и величиной потребления этого блага. Используя полученные данные о ценах и имея данные по соответствующим им объемам потребления блага, предоставляемые кривой «цена-потребление», можно построить кривую спроса на данное благо, отложив на оси абсцисс количества блага, а на оси ординат – соответствующую этим количествам цену. Соединив эти точки, получим кривую индивидуального спроса на благо Х. в этом смысле кривая «цена-потребление» и кривая спроса просто разные способы описания функциональной зависимости, существующей между ценой блага и спросом на него.

      Эффект замены – это реакция потребителя на изменение цены блага, выражающаяся в изменении потребительского набора путем замещение в нем блага, относительная цена на которое выросла, благом, относительная цена которого снизилась. Увеличение спроса на благо Х является следствием перераспределения расходов потребителя  в пользу этого блага за счет сокращения расходов на покупку блага У,  в чем и суть замены.

      Эффект дохода – это реакция потребителя на изменение цены блага, выражающаяся  в изменении спроса на него , которое вызвано  изменением реального дохода потребителя.

Этот эффект возникает в силу того,  что изменение цены  блага приводит к изменению бюджетного поля потребителя, расширяя возможности  выбора при снижении цены и сокращая при ее росте.

      В редких случаях величина эффекта дохода может превышать величину эффекта замены. Кривая спроса на такое благо имеет положительный наклон. Закон спроса в таком случае не действует, так как при росте цены  блага наблюдается увеличение спроса на него. Благо, характеризующееся такой особенностью, определяют как товар Гиффена.

Закон убывающей доходности

Закон убывающей доходности – выражается соотношение между затратами и результатами этих затрат и относятся к той дополнительной продукции, которую мы получаем, дополняя равные дополнительные количества при затратах к фиксируемому количеству других затрат.

Таблица

Доход, выраженный в свёкле, при дополнительных затратах труда и неизменном количестве земли.

	Труд человека, количество людей
	Свёкла
	Дополнительное количество продукции, полученной от дополнительной единицы труда.

	0

1

2

3

4

5
	0

100

200

250

280

320
	0

100

100

50

30

40


Издержки

. Постоянные издержки не зависят от объема производства. Они определяются тем, что стоимость оборудования должна быть оплачена даже если предприятие остановится. К постоянным издержкам относятся плата по облигационным займам, рентные платежи, часть отчисления на амортизацию зданий, страховые взносы, зарплату управленческому персоналу, оплата охраны и т.д.

Переменные издержки непосредственно зависят от количества произведенной продукции. К ним относятся затраты на сырье, материалы, электроэнергию зарплата работникам, транспортные расходы и т.д. Сумма постоянных и переменных издержек составляет валовые издержки. Средние издержки – это величина издержек на единицу продукции. Средние переменные и средние постоянные. Предельные издержки – это издержки на производство каждой дополнительной единицы продукции относительно объема производства.

Прибыль
Это превышение доходов от продажи товаров и услуг над затратами на производство и продажу этих товаров. Это один из наиболее важных показателей финансовых результатов хозяйственной деятельности предприятия и предпринимателей. Прибыль исчисляется как разность между выручкой от реализации и суммой затрат факторов производства на эту деятельность в денежном выражении. 

Выручка

денежные средства, полученные (вырученные) предприятием, фирмой, предпринимателем от продажи товаров и услуг, выручка от реализации. (Если продано 5 единиц товара по цене 5 рублей, то выручка равняется 5х5=25 рублей)

Типы рыночных структур

1.Совершенная конкуренция

2. Монополистическая конкуренция

3. Олигополия

4. Монополия

       1. Совершенная конкуренция – при ней действительно большое количество небольших по размеру фирм, которые неспособны влиять на рыночную цену и конкурируют между собой по цене ( колхозный рынок)

Характеристики рынка совершенной конкуренции:

1. атомизация рынка, т.е. такое большое число покупателей и продавцов, что они полностью подчинены влиянию рыночных сил.

2. стандартизация продукции, продукция однородна, спрос на продукт абсолютно эластичен.

3. прозрачность рынка, доступ к информации о ценах и альтернативах, свободный и бесплатный.

4. свободный вход в отрасль и выход из неё

5. автономность поведения фирм, т.е. отсутствие стратегического поведения продавцов.

6. отсутствие рыночной власти продавцов.

Совершенная конкурентная фирма максимизирует прибыль при выпуске при котором предельные издержки выпуска равны рыночной цене  MC = P (предельные издержки МС это производная от издержек ТС)
      2. Монополистическая конкуренция -  тип рыночной структуры, где обладающие рыночной властью продавцы дифференцированного продукта конкурируют за объём продаж (рынок йогуртов)

Характеристики монополистической конкуренции:

1. дифференциация продукта, т.е. продукт каждой фирмы обладал отличительными особенностями, но это не мешает замещению продукта одной фирмы другим.

2. сегментация рынка, т.е. рыночный спрос реализуется в виде обособленных кривых спроса на продукт каждой фирмы, при высокой перекрёстной эластичности.

3. много продавцов.

4. много покупателей.

5. отсутствие барьеров входа.

6. отсутствие стратегического поведения (из-за большого количества продавцов)

7. наличие рыночной власти из-за  дифференциации продукции.

1. Олигополия – тип рыночной структуры, отличающийся стратегическим взаимодействием немногочисленных, обладающих рыночной властью фирм, которые конкурируют за объём продаж.

Характеристики: 

1. ограниченное количество фирм, поделивших между собой рынок (автомобилестроение)

2. высокая степень концентрации  рыночного предложения у отдельных  фирм.

3. много покупателей.

4. затруднённый доступ на отраслевой рынок (из-за эфекта масштаба, наличия лицензий)

5. стратегическое поведение продавцов.

Разновидность олигополии – дуополия – численность продавцов ограничивается 2 фирмами.

2. Монополия – абсолютная монополия, тип рыночной структуры, где единственный продавец противостоит множеству покупателей. (АТС, ж.д)

Характеристики:

1. единственный продавец олицетворяющий отрасль.

2. множество мелких покупателей

3. отсутствие товарных заменителей.

4. высокие барьеры входа.

5. отсутствие стратегического поведения.

Совершенная конкурентная фирма максимизирует прибыль при выпуске при котором предельные издержки выпуска равны рыночной цене максимизация прибыли при равенстве предельных издержек предельному доходу MC = MR  (доход это выручка = произведение цены на количество проданных товаров). Предельную величину дохода  находят путем взятия производной от дохода, который равен произведению цены на количество проданных товаров = PQ.

Рынок труда и заработная плата

Особенностью рынка рабочей силы является то, что работник обычно сам определяет  сколько времени он хотел бы работать. От этого зависит продолжительность контрактов и все это при условии, что уровень оплаты удовлетворяет работника. Вот этот выбор работа – досуг  применительно к рынку труда получил название эффекта замещения и эффекта дохода.

Рынок труда, где предложение труда по принципу эффекта замещения и эффекта дохода.


Рис. Спрос на труд и предложение труда

Характерный наклон кривой предложения труда показывает, что повышающаяся зарплата стимулирует работника к труду лишь до определенного момента. В течение этого периода досуг и свободное время приносятся в жертву интересам высокого заработка. По достижении высокого материального положения работник приостановит предложение своего труда и откажется от дополнительной зарплаты даже при продолжающимся росте зарплаты. Для данного работника эффект дохода не является более приоритетным и, как результат, эффект дохода замещается эффектом досуга. В целом на рынках труда предложение рабочей силы формируется под воздействием следующих условий:

1) общая численность населения;

2) численность активного трудоспособного населения;

3) количество отработанного времени за год;

4) качественный параметр труда, его квалификации, производительности и специализации.

Цена труда (зарплата) устанавливается как конкурентное равновесие спроса и предложения по различным категориям работников. Зарплата является основной формой дохода в любой экономике. Регулирование многих процессов в экономике связано с движением зарплаты. Например, одним из показателей уровня инфляции выступает разрыв между номинальной и реальной зарплатой.

Номинальная зарплата – это сумма денежных выплат. Реальная зарплата определяется уровнем цен на товары и услуги, покупаемые в данный момент.

Более квалифицированная рабочая сила обеспечивает более высокую производительность, поэтому спрос на нее выше, чем на низкоквалифицированную.

Производительность труда определяется по формуле:

Объем выпущенной продукции, деленный на количество рабочей силы.

Рынок природных ресурсов (земля)

Отношение по поводу ценообразования и распределения доходов от использования земли называется рентными.

Под экономической рентой подразумевается цена земли, уплачиваемая арендатором ее собственнику за возможность производительного использования и получения прибыли. Собственность на землю с ее естественными ресурсами и недвижимостью в виде построек дает основание для получения чистой или абсолютной ренты, а также доходов в виде арендной платы.

На рынках фактора производства земля, ее ресурсы, недвижимость включены в товарный оборот и используются они как ресурсы не имеющие альтернатив. Экономическую ренту они приносят потому, что их предложение на рынке не эластично. Графически предложение земли будет изображаться в виде вертикальной линии.

Рис. Спрос и предложение земли.


SS – неэластичное предложение земли.

DD – потенциальный спрос на землю.

D1D1 – спрос на землю, когда земля не приносит ренты.

Е – равновесная цена земли.

Рыночный спрос на землю выступает как фактор ценообразования. При этом рента и арендная плата включаются в издержки производства. Для предпринимателей спрос на землю должен совпадать с размером получаемого предельного продукта в денежном выражении. Наклон кривой спроса означает постепенное убывание дохода. Одним из условий изменений спроса на землю и сопряженные с ее использованием факторы производства является рыночная норма процента. Исчисление ренты в зависимости от нормы процента представляет собой разновидность дисконтирования (будущий доход) такого капитального актива как земля. Дисконтированный характер ренты необходим при заключении договоров об использовании земли. Формула дисконтирования:

                                                            DP = P/r

где: 

DP – дисконтированная рента;

Р – годовая рента

r – норма процента

Дифференциальная рента. Это рента, полученная с более выгодных участков земли. 

Капитал и его виды.

Капитал является одним из основных элементов общественного богатства. Капитал в широком смысле слова — это любой ресурс, создаваемый с целью производства большего количества экономических благ. Получение определенного потока товаров и услуг в будущем предполагает наличие в производственном процессе определенного запаса ресурсов длительного пользования, т.е. капитала. Капитал отличается от земли тем, что он обладает способностью воспроизводства, в то время как земельный фонд представляет фиксированную величину и не может быть быстро увеличен.
Различают две основные формы капитала: физический (материально-вещественный) капитал (машины, здания, сооружения, сырье и т. д.) и человеческий капитал (общие и специальные знания, трудовые навыки, производственный опыт и т. д.). Строго говоря, человеческий капитал — это особая разновидность трудовых ресурсов. Поэтому под капиталом в собственном смысле слова обычно подразумевают только физические, материальные факторы. Физический капитал разделяется, в свою очередь, на основной капитал, куда относятся реальные активы длительного пользования, такие, как здания, сооружения, машины, оборудование, и оборотный капитал, расходуемый на покупку средств для каждого цикла производства: сырья, основных и вспомогательных материалов, а также труда.
Основной капитал служит в течение нескольких лет и подлежит замене (возмещению) лишь по мере его физического или морального износа (последнее означает обесценение основного капитала или по мере удешевления его выпуска, или с началом выпуска машин и оборудования принципиально нового качества, что делает использование старого основного капитала технически и экономически невыгодным). Каждый год собственник основного капитала списывает определенную часть стоимости своего оборудования (осуществляет амортизационные отчисления). Например, если станок стоит 10 000 долл. и служит 10 лет, то при равномерном списании его стоимости ежегодные амортизационные отчисления будут равны 1000 долл. в год.
Оборотный капитал полностью потребляется в течение одного цикла производства, и его стоимость включается в издержки производства целиком, в отличие от основного капитала, стоимость которого учитывается в издержках по частям.
Внешние эффекты экономической деятельности

 Издержки или выгоды от экономической деятельности, не приходящиеся непосредственно на человека или фирму, занимающиеся этой деятельностью. Под внешними издержками, или отрицательными эффектами, экономической деятельности подразумевается ущерб, причиняемый другим людям или окружающей среде, например, радиацией, загрязнением рек или атмосферы либо шумом и не оплачиваемый теми, кто занимается этой деятельностью. Внешними выгодами, или положительными эффектами, экономической деятельности называются эффекты, приятные или выгодные другим людям, которых невозможно заставить платить за них, например опыление фруктовых деревьев пчелами или удовольствие от созерцания усадеб или парков. Внешние эффекты экономической деятельности могут носить технологический или денежный характер. Технологические внешние эффекты воздействуют на людей нерыночным путем, как, например, в случае с загрязнением подаваемой в дома воды; именно такие внешние эффекты в первую очередь требуют общественного вмешательства. Денежные внешние эффекты экономической деятельности воздействуют на людей через рынок: например, новая отрасль может стать причиной роста стоимости рабочей силы в других отраслях или падения стоимости задействованного в них капитала в результате снижения интереса заказчиков или потребителей к их продукции. Денежные внешние эффекты не требуют немедленного вмешательства, за исключением, возможно, случаев, связанных с распределением дохода.

ВНЕШНИЕ ЭФФЕКТЫ, СВЯЗАННЫЕ С ПОТРЕБЛЕНИЕМ

(consumption externality) Внешние издержки или выгоды, обусловленные потреблением. Внешние эффекты потребления весьма обычны: внеэкономическими издержками является, например, шум от работающего телевизора или электрогенератора, мешающий соседям; к внешней выгоде можно отнести, например, вид ухоженных двориков и антикварных автомобилей. Некоторые внешние эффекты потребления, например последствия разжигания костров во дворах, касаются преимущественно ближайших соседей и в известной мере могут быть ограничены взаимной договоренностью заинтересованных лиц. Другие эффекты, например воздействие домов-автоприцепов на переполненной дороге на других участников движения, отражаются на совершенно незнакомых людях, поэтому неформальный общественный контроль над ними весьма затруднен.

«Кривая Лоренца» и «коэффициент Джини»

Для измерения фактического распределения доходов используют «кривую Лоренца» и «коэффициент Джини», показывающие, какая доля совокупного дохода приходится на каждую группу населения, что позволяет судить об уровне экономического неравенства в данной стране.

«Кривая Лоренца» — это метод графического изображения уровня концентрации явления. Для ее построения на обе оси координат наносят процентную масштабную шкалу (от 0 до 100 %). Для точек кривой абсциссами служат единицы совокупности, а ординатами — значения признака. Равномерное распределение признака будет представлено в таком случае диагональю, называемой «линией равномерного распределения», а неравномерное — «линией Лоренца», отклонение которой от диагонали и характеризует степень неравномерности (см. график 17.1).

Таким образом, если принять величину дохода и численность населения за 100 %, то прямая ОА покажет абсолютно равномерное распределение совокупного дохода между всеми группами населения. Однако реальное распределение всегда будет характеризоваться отклонением от этой прямой. Абсолютно неравномерное распределение совпало бы с осями координат. Но поскольку «сверхбедные» и «сверхбогатые» всегда составляют незначительную часть рыночного общества, то перед нами будет некоторая кривая («кривая Лоренца»), отклонение которой от диагонали наглядно покажет степень неравномерного распределения доходов.

Для расчета конкретного уровня неравенства в распределении доходов поступают следующим образом. Площадь, образованную линиями равномерного и неравномерного распределения доходов (она на графике заштрихована), относят к площади треугольника ОАВ. Полученный результат и есть «коэффициент Джини».

  Размер дохода сопровождается опережающим увеличением его «сберегаемой» части.

Исключительная сложность рыночной экономики состоит в том, что пропорция между «потреблением» и «сбережением» доходов предопределяет величины совокупных расходов и совокупных сбережений в обществе (со всеми вытекающими отсюда последствиями для макроэкономических процессов), и в то же время эта пропорция сама отражает степень сбалансированности макроэкономических процессов. Вот почему искусство регулирования рыночной экономики заключается не в нахождении неких универсальных «рецептов» управления ею, а в умении определить доминирующий фактор в данной рыночной ситуации. И подчас оказывается, что таким фактором является пропорция, в которой рядовой доходополучатель решает разделить свой доход между потреблением и сбережением. Склонить его к принятию оптимального для общества решения — такова порой «сверхзадача» механизма регулирования рыночной экономики в конкретной ситуации.


Квинтильный коэффициент – это отношение доходов 20% самых богатых граждан к доходам 20% самых бедных групп населения. 

Децильный коэффициент представляет собой отношение доходов 10% наиболее высокооплачиваемых граждан к доходам 10% наименее обеспеченных.

МАКРОЭКОНОМИКА

Макроэкономические показатели

Валовой внутренний продукт – совокупная рыночная стоимость конечных товаров и услуг, произведённых в стране за определённый период.

ВНП (валовой национальный продукт) – показатель, предоставляющий совокупную стоимость товаров и услуг, находящихся в собственности граждан данной страны, не только внутри страны, но и за рубежом.

Расчёт ВНП производится двумя способами:

· По расходам ВНП = потребление + валовые инвестиции + расходы правительства + чистый экспорт.

· По доходам осуществляется суммирование всех доходов (зарплата, все виды прибыли, проценты, амортизация, чистые/косвенные налоги на бизнес).

ВНП может быть номинальным, который рассчитывается в текущих ценах, и реальным, который рассчитывается в постоянных ценах.

Реальный ВНП = номинальный ВНП / индекс цен

Индекс цен = (цены текущего года / цены базисного года) * 100%

Дефлятор ВНП = номинальный ВНП / реальный ВНП

Дефлятор используется для определения уровня инфляции.

Чистый национальный продукт (ЧНП) = ВНП – амортизация

Национальный доход (НД) = ЧНП – косвенные налоги

Личный доход – это сумма доходов реально получаемых населением после вычета из НД платежей в системные страхования, налог на прибыль предприятия и нераспределенная прибыль.

Личный располагаемый доход = личный доход – индивидуальные налоги
Совокупный спрос.
Это общее количество продукции, которое может быть куплено при данном уровне цен.

Совокупный спрос AD состоит из:

1. Потребления

2. Инвестиций

3. Гос.закупок

4. Чистого экспорта

Изменение совокупного спроса выражается в движении вдоль кривой AD
Совокупный спрос:

У = МV / P   -  уровень цен

Объём дохода на уровень страны

М – количество денег в экономике

V – скорость обращения денег

Смещение всей кривой AD может быть вызвана следующими факторами:

· Изменением в потребительских расходах 

· Изменением в инвестициях

· Изменением в государственных расходах

· Изменением в чистом экспорте

Совокупное предложение

AS– общее количество товаров и услуг, которое может быть произведено в экономике при различном уровне цен.

         P            AD
AS

                                 E

                          ВНП, У, Q
Р, цена                                                                                                 AS
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Краткосрочная кривая предложения имеет 3 участка:

· Горизонтальный ( кейнсианский) на нем  не изменяются  цены, объем продаж Y  (ВНП) изменяется

· Классический вертикальный, на нем цены Р изменяются, а ВНП неизменен.

· Промежуточный изменяются и цены и ВНП

Е – точка равновесия (макроэкономическое равновесие)
Склонность к потреблению и склонность к сбережению

средней склонно​сти к потреблению и средней склонности к сбережению.
Средняя склонность к потреблению (АРС) — это выраженная в процентах доля любого общего дохода, кото​рый идет на потребление:

                                                   АРС = 
[image: image12.wmf].
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Средняя склонность к сбережению (APS) — это выраженная в процентах доля любого общего дохода, которая шит па сбережения:

                                                  APS = 
[image: image13.wmf].
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Но величина дохода меняется: растет или сокращается.   Реакцию потребителя на изменение дохода выражают пре​дельная склонность к потреблению и предельная склон​ность к сбережению.
Термин «предельный» используется для обозначения до​полнительных, добавочных величин.
Предельная склонность к потреблению (Су) — доля прироста расходов на потребление в любом изменении рас​полагаемого дохода:
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где  ΔС — прирост расходов на потребление; ΔYV — прирост располагаемого дохода.
Предельная склонность к сбережению (Sy) — доля прироста сбережений в любом изменении располагаемого до​хода:
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где ΔS — прирост сбережений; ΔYV — прирост располагае​мого дохода.
Сумма предельной склонности к потреблению и предель​ной склонности к сбережению для любого изменения дохода после уплаты налогов всегда равна единице:

Инвестиции

Инвестиции — долгосрочные вложения государственно​го или частного капитала в различные отрасли экономики как внутри страны, так и за границей с целью извлечения
прибыли.
В макроэкономике под инвестициями понимаются реаль​ные инвестиции — вложения капитала частной фирмой или государством в производство той или иной продукции.
Выделяют три типа инвестиций:
1. Производственные инвестиции (здания, сооружения, оборудование).
2. Инвестиции в жилищное строительство (приобре​тение домов для проживания или сдачи в аренду).
3. Инвестиции в запасы (сырье, материалы, незавершен​
ное производство, готовые изделия).
Различают валовые и чистые инвестиции.
Валовые (брутто) инвестиции — это инвестиции на за​мещение старого оборудования (амортизация) плюс при​рост инвестиций на расширение производства.
Чистые (нетто) инвестиции — это валовые инвести​ции за вычетом суммы амортизации основного капитала

В зависимости от факторов, определяющих объем спроса на инвестиции, их подразделяют на АВТОНОМНЫЕ, т. е. не вызванные ростом совокупного спроса (национально​го дохода), и ИНДУЦИРОВАННЫЕ, вызванные ростом со​вокупного спроса (национального дохода).
между изменением автономных инвести​ций и национальным доходом существует устойчивая связь. МУЛЬТИПЛИКАТОР ИНВЕСТИЦИЙ — численный коэффициент, показывающий зависимость изменения до​хода от изменения автономных инвестиций. Если произой​дет прирост объема инвестиций (например, увеличатся го​сударственные ассигнования на общественные работы в условиях спада экономики), то доход увеличится на величи​ну, которая в M1 раз больше, чем прирост инвестиций.

Поскольку мультипликатор находится в прямой зависи​мости от предельной склонности к потреблению (МРС) и в обратной зависимости от предельной склонности к сбереже​нию (MPS), то
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1

1

1

MPS

MPC

M

I

=

-

=


Безработица

Безработица — это превышение предложения труда над спросом на труд. Взаимодействие спроса на труд с его пред​ложением определяет уровень занятости. Равновесие на рын​ке труда достигается в том случае, когда спрос на труд равен предложению труда.
Полная занятость не означает, что все трудовые ресурсы заняты в производстве ВВП. Какая-то часть трудовых ре​сурсов не хочет работать при данном уровне заработной пла​ты — добровольная безработица; какая-то часть трудоспо​собного населения выбирает наилучшее место работы — естественная безработица.
В западной статистике население в возрасте от 16 лет и старше подразделяется на четыре группы:
а)
занятые, к ним относят выполняющих любую опла​чиваемую работу и тех, кто имеет работу, но не рабо​тает по причине болезни, забастовки или отпуска;
б)
безработные, в эту группу включают людей, которые
не имеют работы, но активно ее ищут. Согласно опре​делению Международной организации труда (МОТ),безработным считается человек, который хочет рабо​тать, может работать, но не имеет рабочего места;
в)
экономически неактивное население (не включаемоев рабочую силу), к нему относятся учащиеся, домохо​зяйки, пенсионеры, а также те, кто не может работать
по состоянию здоровья или просто не хочет работать;
г)
экономически активное население (рабочая сила)включает тех, кто либо занят, либо не имеет работы.
Уровень безработицы — это количество безработных, деленное на общую численность рабочей силы.
Виды (формы) безработицы. В рынке труда выделяют три основных вида безработицы:
а)
фрикционная;
б)
структурная;
в)
циклическая.
Фрикционная безработица возникает при постоянном перемещении людей из одной области в другую или с одной
работы на другую на разных стадиях своего жизненного цик​ла (учеба, уход за детьми и т. п.). Всвязи с тем, что фрикционно не занятые работники зачастую перемещаются с одного рабочего места на другое либо заняты поиском более подхо​дящей работы, они рассматриваются как добровольно безра​ботные.
Структурная безработица возникает в результате не​совпадения структуры спроса на труд и его предложения. Подобное несовпадение может возникнуть из-за того, что спрос на один вид работников растет, а на другой, наобо​рот, сокращается, а предложение медленно приспосаблива​ется к таким изменениям. Этот вид безработицы связан с переобучением и сменой квалификации.
Циклическая (конъюнктурная) безработица—это безра​ботица, связанная с невозможностью найти работу по любой специальности в связи с общим низким совокупным спросом.

Взаимосвязи безработицы и выпуска продукции, выявлен​ные на примере США А. Оукеном, получили название закона Оукена, который гласит, что на каждые 2% сокращения факти​ческого ВВП по сравнению с потенциальным ВВП приходится повышение уровня безработицы на 1 процентный пункт. Напри​мер, если вначале фактический ВВП составлял 100% от своего потенциального объема, а затем понизился до 98%, то уровень безработицы должен увеличиться на 1 процентный пункт, ска​жем с 6 до 7%.

Инфляция
ИНФЛЯЦИЯ — устойчивая тенденция к повышению обще​го уровня цен, выражает долговременный процесс снижения покупательной способности денег.
π = P – P-1   / P-1
В определение инфляции входит понятие уровень инфля​ции, который определяется по формуле
где Р — средний уровень цен в текущем году; Р -1, — средний уровень цен в предшествующем году.

Инфляция спроса

Инфляция спроса возможна, если растет совокупный спрос при постоянном совокупном предложении или же рост совокупного спроса превышает расширение предложения. Суть инфляции спроса иногда объясняют одной фразой: «Слишком большое количество денег охотится за слишком малым количеством товаров».

Инфляция предложения означает рост цен, спровоцированный увеличением издержек производства в условиях недоиспользования производственных ресурсов. Ее иногда так и называют - «инфляцией издержек производства».
КРИВАЯ ФИЛЛИПСА — графическое изображение зависимости между инфляцией и безработицей (рис. 35.1). П. Самуэльсон назвал кривую Филлипса «компромиссом между инфляцией и безработицей», причем условия компро​мисса определяются наклоном кривой Филлипса. Из рис. 35. 1 видно, что кривая Филлипса допускает «проблему выбора» между безработицей и инфляцией спроса.
Современная интерпретация кривой Филлипса исходит из того, что уровень инфляции обусловлен тремя факторами:
а)
ожидаемой инфляцией;
б)
отклонением безработицы от естественного уровня;
          в)
шоками изменения предложения, вызванными повы​шением уровня цен на сырье:
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Рис.35.1. Кривая Филлипса в коротком периоде

где π — фактический уровень инфляции; πе — ожидаемый уровень инфляции; и — фактический уровень безработицы; и* — естественный уровень безработицы; и - и* — цикли​ческая безработица; е — резкие изменения (шоки) предло​жения; B — эмпирический коэффициент.
Деньги

Различают внутренние и внешние деньги. Внутренние деньги — деньги, создаваемые коммер​ческими банками. Внешние деньги — деньги, эмитируемые центральным банком.
Контроль государства за количеством денег в стране осу​ществляется центральным банком. Поскольку контроль за количеством денег важен для экономической стабильности, то возникает потребность в измерении денежной массы.
В зависимости от степени ликвидности используется на​бор показателей (агрегатов) для измерения денежной массы, обращающейся в стране в данный момент. Принцип агреги​рования состоит в том, что к существующей денежной массе добавляются последующие суммы. Состав и количество ис​пользуемых денежных агрегатов различаются по странам.
Например, Центральный банк Российской Федерации (ЦБРФ) выделяет четыре денежных агрегата — m0, M1, M2, М3, соответствующие четырем (различным с точки зрения ЦБРФ) степеням ликвидности ее компонентов:
               М0 — наличные деньги в обращении;
М1 — M0 плюс депозиты населения в сбербанках до вос​требования, депозиты населения и предприятий в коммер​ческих банках до востребования, средства населения и предприятий на расчетных и текущих счетах;
               М2 — М1 плюс срочные вклады в сбербанках;
М3 — М2 плюс депозитные сертификаты банков, облига​ции государственного займа.
В странах с развитыми рыночными отношениями исполь​зуется агрегат L — М3 плюс казначейские сберегательные
Номинальная ставка процента отражает банковский процент, а реальная — покупательную способность в за​висимости от уровня инфляции.
Связь между номинальной и реальной ставками процен​та описывается уравнением Фишера:
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где i — номинальная ставка процента; г — реальная ставка процента; л — темп инфляции.
Уравнение показывает, что номинальная ставка процен​та может измениться по двум причинам:
а)
из-за изменений реальной ставки процента;
б)
темпа инфляции.
Например, если субъект положил на банковский счет сум​му денег, приносящую 10% годовых ежегодно, то номиналь​ная ставка составит 10%. При уровне инфляции 6% реальная ставка составит только 4 %.
Термин «деньги» (pecunia) в переводе с латинского озна​чает «стадо» (pecus). Сущность денег проявляется в их функ​циях. К. Маркс выделял пять функций денег: мера стоимо​сти; средство обращения; образование сокровищ; средство платежа; мировые деньги.
В современной экономической литературе рассматрива​ют три основные функции денег: средство обращения; мера стоимости, средство накопления или сбережения.
Эффект увеличения денежной массы в результате кредитной деятельности банков называется мультипликационным расширением банковских депозитов, а числовой показатель кратности этого возрастания называется мультипликатором т. Иначе говоря, денежный мультипликатор - это числовой коэффициент, показывающий отношение прироста денежной массы к вызвавшему его приросту избыточных банковских резервов. Чем меньше норма обязательных требований, тем больше величина мультипликатора.

m=1 / r

Пример. 
Задание. Определите, какое значение будет принимать банковский мультипликатор, если обязательная резервная норма для банков установлена в размере 20%. 
Решение. Из условия задания r = 20%. m = 1 * 100% / r = 1 * 100% / 20% = 5. 
Таким образом, банковский мультипликатор принял значение 5.

ФАЗЫ экономического (промышленного) цикла. 

В классическом смысле экономический цикл вклю​чает в себя четыре фазы: 

а) кризис (спад, рецессия); 

б) депрессия (стагнация); 

в) оживление (экспансия); 

г) подъем (бум, пик). Но современная западная эконо​мическая теория использует более агрегированное деление, выделяя две фазы: рецессию и подъем. Под рецессией понимается кризис и депрессия, под подъ​емом - оживление и бум. 

Кризис (спад, рецессия) характеризуется резким ухудшением всех параметров экономического развития: 

а) резкое сокращение объемов производства; 

б) резкое сокращение размеров доходов; 

в) сокращение занятости; 

г) сокращение инвестиций; 

д) падение цен; 

е) затоваривание; 

ж) частичное разрушение производительных сил (недо​грузка производственных мощностей, рост безрабо​тицы, массовое банкротство, обесценение основного капитала). 

Депрессия (стагнация) - низшая точка спада, характеризуется: 

а) массовой безработицей; 

б) низким уровнем заработной платы; в) низким уровнем ссудного процента; 

г) тем, что производство и не растет, и не падает; д) сокращением товарных запасов; 

е) приостановкой падения цен. 

ж)минимальная ставка процента

Оживление (экспансия), или фаза восстановления, характеризуется: 

а) массовым обновлением основного капитала; 

б) сокращением безработицы; 

в) ростом заработной платы; 

г) ростом цен; 

д) ростом процентных ставок; 

е) повышением спроса на предметы потребления. Оживле​ние заканчивается достижением предкризисного уровня по макроэкономическим показателям. 

Подъем (бум, ПИК) характеризуется

 а) ростом темпов экономического роста; 

б) значительным  превышением предкризисного уровня производства; 

в) ростом инвестиций, курсов акций и других ценных бу​маг, процентных ставок, цен, заработной платы, прибыли; 

г) сокращением безработицы. 

ВИДЫ ЭКОНОМИЧЕСКИХ ЦИКЛОВ. Современная эко​номическая наука насчитывает более тысячи видов циклов. Объективными основаниями разграничения экономических циклов являются: 

а) периодичность обновления отдельных частей капитала; 

б) изменения, обусловленные обновлением элементов зданий, сооружений; 

в) изменения, обусловленные демографическими процессами и сельским хозяйством. 

Можно выделить следующие основные виды экономических циклов. 

Цикл Дж. Китчина (циклы запасов) продолжительностью от 2 до 4 лет, так называемый короткий цикл. Этот вид циклов Китчин связывал с изменениями Мировых запасов золота, Э. Хансен - с неравномерностью воспроизводства оборотного капитала, У. Митчелл - с изменениями денежно​го обращения. 

ЦИКЛ К. Жугляра продолжительностью 10 лет, так называемый средний цикл, связанный с периодичностью об​новления  основного капитала. 

ЦИКЛ К. Маркса продолжительностью 10 лет, связан​ный с периодичностью массового обновления основного ка​питала. 

ЦИКЛ С. Кузнеца Продолжительностью 18-25 лет, так называемый строительный цикл, связанный с периодично​стью обновления жилищ и некоторых видов производствен​ных сооружении. Позднее этот цикл стали называть «длинные колебания» 

Циклы Н. Кондратьева, их продолжительность 1950 - ​1960 лет. Подъем первого большого цикла он связывал с промышленной революцией в Англии, второго - с развитием же​лезнодорожного транспорта, третьего - с внедрением элект​роэнергии, телефона и радио, четвертого - с автомобилестрое​нием. Пятый цикл современные ученые связывают с развитием электроники, генной инженерии, микропроцессорами. 

Выделяют аграрные, сырьевые, энергетические, экологические кризисы. 

Экономический рост

 - увеличение потенциального ВВП, или выпуска; страны; главный источник долгосрочно​го повышения уровня жизни людей. 

Экономический рост измеряется двумя способами: 

а) годовыми темпами роста ВВП; 

б) годовыми темпами роста ВВП на душу населения.

 Более предпочтительным является второй способ. 

В качестве основных показателей измерения экономи​ческого роста используются: 

а) коэффициент роста - отношение показателя из​учаемого периода к показателю базисного периода; 

б) темп роста - коэффициент роста, умноженный на 

100%; 

в) темп прироста - темп роста минус 100%. Выделяют два типа экономического роста: 

а) экстенсивный; 

б) интенсивный. 

Экстенсивный тип осуществляется посредством исполь​зования дополнительных ресурсов, не изменяя при этом сред​нюю производительность труда. Экстенсивный тип экономи​ческого роста предполагает увеличение применения факторов производства на прежней технической основе (рост числен​ности работников, нарастание инвестиций, потребляемого сырья, стабильную структуру производства и т. п.). 

Интенсивный тип связан с использованием более производительных факторов производства и технологии, т. е. происходит не за счет увеличения объемов затрат ресурсов, а посредством повышения их эффективности. Интенсивный тип экономического роста означает качественное совер​шенствование факторов производства, более эффективное их использование, внедрение достижений науки, техники, технологии, повышение качества труда, продукции и про​изводства и т. п.

Бюджетно-налоговая (фискальная ) политика государства

ПОД ФИСКАЛЬНОЙ (Бюджетно-налоговой) политикой ГОСУДАРСТВА понимается система регулиро​вания экономики посредством государственных расходов и налогов, т. е. она сводится к манипулированию налогами и государственными расходами. 

Выделяют следующие цели фискальной политики: 

· сглаживание колебаний экономического цикла; 

· обеспечение устойчивого экономического роста; 

· достижение высокого уровня занятости при умерен​ных темпах инфляции. 

Общая фискальная политика подразделяется на два типа: дискреционная и недискреционная (автоматическая) фис​кальная политика. 

Дискреционная фискальная политика вызвана сознательными решениями правительства в области государственных расходов и налогов с целью воздействия на реальный объем национального дохода, занятость и инфляцию. В этом случае обычно принимаются новые законы. 

Основными инструментами дискреционной политики выступают: 

а) изменения ставок налогообложения; 

б) проекты общественных работ; 

в) трудоустройство населения. 

Это активная фискальная политика государства. 

 Дискреционная фискальная политика, осуществляемая в целях сглаживания экономического цикла, бывает двух видов: 


1. Экспансионистская (стимулирующая) связана с увеличением государственных расходов и снижени​ем налогов или сочетанием этих мер (так как мульти​пликационный эффект от государственных расходов больше, чем от снижения налогов). в краткосрочном пе​риоде такая политика сокращает спад производства за счет дефицитного финансирования

2. Рестрикционная (контрактивная), или сдержива​ющая, связана с увеличением налогов и снижением го​сударственных расходов или сочетает эти меры, что​бы ограничить инфляционный рост экономики. 

Недискреционная (автоматическая) фискальная политика не требует специальных решений правительства, так как основана на действии встроенных стабилизато​ров, которые приводят к автоматическому изменению на​логовых поступлений в государственный бюджет и государст​венных расходов. Это пассивная фискальная политика. 

Встроенный (автоматический) стабилизатор - это экономический механизм, автоматически реагирующий на изменение экономической конъюнктуры. 

Встроенные (автоматические) стабилизаторы поддержи​вают экономическую стабильность на основе саморегуляции. В качестве встроенных стабилизаторов выступают: прогрес​сивный подоходный налог, пособия по безработице, пособия по бедности, субсидии фермерам, а также система участия в прибылях. При помощи встроенных стабилизаторов в зави​симости от экономической конъюнктуры изменяются на​логовые поступления и государственные трансферты, таким образом они сглаживают циклические колебания, но не уст​раняют их. В период спада встроенные стабилизаторы приво​дят к уменьшению налоговых поступлений в государственный бюджет, росту социальных выплат и дефициту государствен​ного бюджета. В период подъема происходит обратный про​цесс. 

Государственный бюджет, бюджетный дефицит и его виды. 

ГОСУДАРСТВЕННЫЙ БЮДЖЕТ представляет собой струк​туру расходов и доходов государства, утвержденных в законодательном порядке. 

Государственные расходы: государственные закупки и трансфертные платежи. 

Доходы в основном состоят из налогов, которые взимают центральные и местные органы власти, государственных зай​мов и поступлений из внебюджетных (целевых) фондов. 

  Налоги - обязательные платежи физических и юриди​ческих лиц, взимаемые государством, являются основным рычагом фискальной политики государства: изменяя размер налоговых ставок, правительство оказывает влияние на выпуск продукции. 

Если расходы равны доходам, то имеет место баланс государственного бюджета. 

Превышение расходов государства над его доходами образует бюджетный дефицит. 

Превышение доходов государства над его расходами образует бюджетный избыток. 

Подавляющее большинство стран сводит свой бюджет с дефицитом. Финансирование бюджетного дефицита осуще​ствляется путем заимствования: 

а) у Центрального банка; 

б) у населения. 

Соответственно способы финансирования дефицита государственного бюджета следующие: 

а) кредитно-денежная эмиссия (монетизация дефицита госбюджета) - 
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в) выпуск займов - 
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Кривая Лаффера. 

Одним из факторов экономического роста сторонники кон​wепции «экономики предложения» считают понижение на​логовых ставок. Артур Б. Лаффер теоретически обосновал пpoгpaмму администрации президента Рейгана на период 1980-х гг., которая была направлена на стимулирование эко​номической активности в стране. 

А. Лаффер считал, что чрезмерное повышение налоговых ставок на доходы подрывает стимулы к инвестициям, снижа​ет трудовую активность и вызывает переход легальной эко​номики в теневую. Обоснованием этому послужил так на​зываемый «Эффект Лаффера», графическим отражением которого служит «Кривая Лаффера». 

Кривая Лаффера показывает зависимость получаемых государством сумм подоходного налога от ставок налога (рис. 48.1). 

По вертикальной оси откладываются величины налоговых поступлении (R), по горизонтальной - значения ставок подоходного налога (г). 

Если г = о, то государство не получит налоговых поступ​лении. При г = 100% общие налоговые поступления также 
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рис.48.1. Кривая Лаффера

будут равны нулю, так как отсутствуют стимулы к увеличе​нию дохода. 

В точке А при ставке подоходного налога г = 50% налоговые поступления будут максимальными, затем они бу​дут снижаться при росте налоговых ставок (Rb < Ra)· 

Смысл «эффекта Лаффера» состоит в том, что уменьше​ние налоговых ставок вызовет сокращение доходов государст​ва, но это сокращение будет иметь кратковременный характер, в длительной перспективе снижение налогов вызовет рост сбережений, инвестиций и занятости. 

Налоги бывают:

Прямые налоги непосредственно взимаются с доходов или имущества налогоплательщика. В принципе они берутся в момент получения дохода задолго до его предполагаемого расходования. Прямые налоги номинально сокращают доходы налогоплательщиков, так как объектами прямого налогообложения являются доход (заработная плата, прибыль, процент, рента и др.) и стоимость имущества (земля, дом, ценные бумаги налогоплательщика). Прямое налогообложение учитывает доходность и семейное положение налогоплательщика. Прямые налоги бывают реальными и личными.

Прямые реальные налоги взимаются с отдельных видов имущества налогоплательщика (земли, дома, торгово-промышленных зданий, ценных бумаг). К ним в зависимости от объекта относятся земельный налог, подомовой налог, промысловый налог и налог на ценные бумаги. При реальном налогообложении учитываются внешние признаки облагаемого объекта (размер, местоположение), а не величина фактического дохода, который объект приносит своему владельцу.

Прямые личные налоги представляют собой налоги на доходы и имущество физических и юридических лиц, взимаемые с источника дохода или по декларации. При этом, в отличие от реальных прямых налогов, объекты налогообложения учитываются индивидуально для каждого конкретного плательщика, а не усреднение. Основными личными прямыми налогами являются подоходный налог с населения, налог на прибыль с юридических лиц, налог на доходы от оборота капиталов, налог на сверхприбыль, поимущественный налог.
Косвенные налоги устанавливаются на товары и услуги в виде надбавок к цене или тарифу. Собственник товара или лицо, предоставляющее услуги, является сборщиком налога, так как конечным его плательщиком выступает потребитель, который покупает этот товар или услугу по цене, превышающей себестоимость товара или услуги.

Банковская система

БАНКОВСКАЯ СИСТЕМА - совокупность банковских уч​реждений, функционирующих на территории данной страны во взаимосвязи. 

Банковская система имеет два уровня. На первом уровне 

находится Центральный (эмиссионный) банк. На втором уровне расположены банки коммерческие (депозитные) и специализированные (инвестиционные, сберегательные, ипотечные, внешнеторговые и др.). 

Банковская система выполняет следующие основные функции: 

а) аккумуляция временно свободных денежных средств; 

б) предоставление свободных денежных средств во временное распоряжение; 

в) создание кредитных денег;

 г) кредитное регулирование;

 д) денежная эмиссия; 

е) эмитирование (выпуск) ценных бумаг. 

Важнейшим звеном банковской системы является Цент​ральный банк. 

Центральный банк - главное звено банковской системы, обеспечивающее равновесие денежного рынка; посред​ник правительства в его заемных и кредитных операциях. 

Центральный банк играет ключевую роль в управлении денежной массой, валютным курсом и хранением валютных резервов страны. В большинстве стран Центральный банк обладает исключительным правом денежной эмиссии. Цент​ральный банк в США - это Федеральная резервная система (ФРС), в Великобритании - Банк Англии, в Германий ​Бундесбанк, в Японии - Банк Японии. ФРС - независимое правительственное учреждение, Банк Англии находится в государственной собственности и контролируется государ​ством, Бундесбанк в значительной степени действует са​мостоятельно, Центральный банк Российской Федерации (ЦБРФ) в соответствии с Конституцией РФ подотчетен Госу​дарственной думе. 

Основные задачи Центрального банка следующие: 

а) обеспечение стабильности денежного обращения; 

б) ОСУlцествление государственной политики в области кредита, денежного обращения, расчетов и валютных 

отношений. 

Основные функции Центрального банка следующие: 

а) осуществляет эмиссию денег и организацию их обра​щения; 

б) аккумулирует и хранит кассовые резервы других кредитных учреждений; 

в) обеспечивает кредитование коммерческих банков и осуществляет контроль за их деятельностью. 

В целях осуществления своих функций Центральный банк использует следующие основные инструменты: 

а) устанавливает норму обязательных резервов для ком​мерческих банков (минимальную долю депозитов, кото​рую коммерческие банки должны хранить в виде резер​вов - беспроцентных вкладов  в Центральном банке; 

б) проводит операции на открытом рынке (купля или про​дажа государственных ценных бумаг); 

в) устанавливает учетную ставку (ставку рефинансиро​вания, т. е. ставку, по которой Центральный банк кре​дитует коммерческие банки). 

Центральный банк не может полностью контролировать предложение денег, ибо коммерческие банки сами опреде​ляют величину избыточных резервов, что влияет па норму банковских резервов и соответственно на мультипликатор. Центральный банк не может точно спрогнозировать объем кредитов, который будет выдан коммерческим банкам. Коэф​фициент депонирования определяется поведением населения и иными причинами , не всегда связанными с действиями Центрального банка. 

Коммерческие банки - кредитные учреждения универсального типа, осуществляющие на договорных услови​ях кредитно-расчетное и другое банковское обслуживание юридических и физических лиц посредством совершения операций и оказания услуг. 

коммерческие банки выполняют следующие основные функции: 

а) принимают и размещают денежные вклады; 

б) привлекают и предоставляют кредиты; 

в) производят расчеты по поручению клиентов и банков​ корреспондентов и их кассовое обслуживание. 

Осуществляемые коммерческими банками операции под​разделяются на пассивные и активные. Пассивные опе​рации - при влечение денежных ресурсов путем приема депозитов, продажи акций, облигаций, других ценных бумаг. Активные операции - размещение денежных ресурсов пу​тем предоставления кредитов, покупки акции и ценных бу​маг. 

Коммерческие банки различаются по: 

а) принадлежности уставного капитала и способу его формирования в форме акционерных обществ с огра​ниченной ответственностью, с участием иностранно​го капитала, иностранных банков и т. д.; 

б) видам совершаемых операций: универсальные и специализированные; 

в) территории деятельности: региональные, республи​канские и др.; 

г) отраслевой ориентации. 

Кредитно-денежная политика

КРЕДИТНО-ДЕНЕЖНАЯ ПОЛИТИКА - это важнейшая составная часть макроэкономической политики, нацеленная на достижение ряда общеэкономических задач. Она пред​ставляет собой совокупность государственных мероприятий в области кредитно-денежной системы. 

Кредитно-денежная политика осуществляется посред​ством специфических инструментов и реализует определен​ные цели. 

Эти цели непосредственно относятся к деятельности Цент​рального банка и реализуются в рыночной экономике посред​ством косвенных инструментов. В западной экономической литературе существует мнение, согласно которому промежу​точные цели не относятся ни к инструментам кредитно-денеж​ной политики Центрального банка, ни к рeaльным целям этой политики, но представляют собой промежуточные звенья в передаточном механизме, соединяющем инструменты Цент​paльного банка и его цели. 

Цели достигаются посредством определенных инст​рументов, которые подразделяются на прямые и косвен​ные. 

К прямым инструментам относят: 

а) лимиты кредитования; 

б) прямое регулирование процентной ставки. К косвенным инструментам относят: 

а) операции на открытом рынке; 

б) изменение нормы обязательных резервов; 

в) изменение учетной ставки (ставки рефинансирова​ния). 

Операции на открытом рынке - покупка и продажа Центральным банком государственных ценных бумаг (облигаций). Посредством операций на открытом рынке Центральный банк регулирует величину денежной массы в народном хозяйстве страны. Покупая ценные бумаги, Центральный банк тем самым увеличивает резервы коммерческих банков, повышает их кредитные возможности, расширяя денежное 

предложение. Продавая ценные бумаги, Центральный банк сокращает резервы коммерческих банков, сокращает их кредитные возможности и денежное предложение. 

Операции на открытом рынке нередко происходят в фор​ме соглашений об обратном выкупе (РЕПО). Это про​исходит следующим образом. Центральный банк продает ценные бумаги с условием их обязательного выкупа по бо​лее высокой цене по истечении определенного времени. 

Изменение норм обязательных резервов - метод воздействия на величину банковских резервов, ключевое понятие в обязательных резервных требованиях. 

Норма обязательных резервов устанавливается Цент​ральным банком в процентах от величины депозитов. Ее ве​личина зависит от: 

а) вида вкладов (по срочным вкладам она ниже в срав​нении с вкладами до востребования); 

б) размеров банков (для крупных банков она выше в сравнении с мелкими банками). 

Изменение нормы обязательных резервов происходит в двух основных формах: в форме увеличения и в форме уменьшения. 

В результате увеличения нормы обязательных резервов увеличиваются обязательные резервы, сокращается кредитная активность коммерческих банков, поскольку уменьша​ется денежное предложение. 

Уменьшение нормы обязательных резервов, наоборот, увеличивает средства для расширения кредита, увеличива​ет денежное предложение, стимулируя тем самым кредит​ную активность коммерческих банков. 

Обязательные резервы хранятся в виде беспроцент​ных вкладов в Центральном банке. Кроме обязательных ре​зервов коммерческие банки могут хранить и избыточные резервы - суммы сверх обязательных резервов на непред​виденные случаи, например для увеличения потребности в ликвидных средствах. Чем большая сумма хранится в избы​точных резервах, тем больше теряют доход, который коммер​ческие банки могли бы получить в случае использования их в обороте. 

Изменение учетной ставки - это изменение процентной ставки, по которой коммерческие банки могут брать в долг резервы у Центрального банка; осуществляется в фор​ме повышения или понижения учетной ставки. 

В результате повышения учетной ставки растет процент​ная ставка, сокращается объем заимствования у Центрально​го банка, вызывая тем самым сокращение операций ком​мерческих банков по предоставлению ссуд. Коммерческие банки, получая дорогой кредит, сами увеличивают свои став​ки по ссудам, вследствие чего происходит удорожание кре​дита вообще. 

Снижение учетной ставки, наоборот, облегчает получе​ние банковских кредитов, понижается процентная ставка, расширяются кредитные операции, увеличивается денеж​ное предложение. 

Учетная ставка (ставка рефинансирования), как правило, ниже ставки межбанковского рынка. 

Кредитно-денежная политика, осуществляемая Централь​ным банком, производится посредством политики дешевых или дорогих денег. Политика дешевых денег присуща в основном экономическому кризису и большой безработице. Она делает кредит дешевым и легкодоступным, увеличивает денежное предложение, понижает процентную ставку, стимулирует рост инвестиций и ВВП. Политика дорогих де​нег сокращает или ограничивает рост денежной массы в стране, понижает доступность кредита, тем самым сокращает инвестиции, сокращает совокупные расходы и ограничи​вает инфляцию. 

Используя названные инструменты кредитно-денежной политики, Центральный банк воздействует на промежуточ​ныe цели - денежную массу, ставку процента, обменный курс. Эти действия преследуют достижение конечных целей кредитно-денежной политики. 

Кредитно-денежная политика приводит к различным ре​зультатам в коротком и долгом периодах. В коротком периоде в большей мере влияет на реальный выпуск и в меньшей ​на цены. В долгом периоде изменение денежной массы влия​ет главным образом на уровень цен и в небольшой мере - на реальный объем выпуска. 

При осуществлении денежно-кредитной политики воз​I1икает необходимость в планомерных действиях экономи​ческих агентов, т. е. в трансмиссионном (передаточном) ме​ханизме. По мнению Кейнса, суть этого механизма заключа​ется в следующем: при увеличении массы денег (например, путем покупки Центральным банком облигаций на откры​том рынке) происходит увеличение резервов коммерческих банков. В этой ситуации коммерческие банки столкнутся с трудностью размещения кредитов при сложившейся процент​ной ставке. В результате на финансовом рынке произойдет снижение процентной ставки по кредитам коммерческих бан​ков. На рынке ценных бумаг будет происходить снижение облигационной процентной ставки. Следовательно цена облигации растет, а доходность снижается. При снижении доходности облигаций и расширении привлекательности подешевевших кредитов публика будет продавать облига​ции. И этот процесс будет наблюдаться до тех пор, пока не восстановится денежное равновесие. На товарном рынке сни​жение процентной ставки приведет к тому, что ранее неэффек​тивные проекты станут для предпринимателей эффективными и они расширят спрос на инвестиции. Это приведет к росту об​щего объема плановых расходов и, следовательно, к расшире​нию эффективного спроса. 

Таким образом, роль «несущей конструкции» В транс​миссионном механизме выполняет процентная ставка. 

Виды таможенных пошлин
 зависимости от направления облагаемых товаров выделяют:

· Импортные (ввозные) пошлины — наиболее распространённый как в мировой практике, так и в России вид пошлин;

· Экспортные (вывозные) пошлины — встречается значительно реже импортных, в России применяется в отношении сырьевых товаров (например, нефти), ВТОпризывает к полной отмене таких пошлин;

· Транзитные пошлины — в настоящее время в РФ установлены нулевые транзитные пошлины, в мире также почти не используются.

В России действует дифференцированный таможенный тариф, при котором ставки ввозных пошлин зависят от страны происхождения товара. При этом они делятся на:

· Базовые ставки, которые применяются к товарам, происходящим из стран, торгово-политические отношения которых с Россией предусматривают режим наибольшего благоприятствования (почти все страны, поддерживающие внешнюю торговлю с Россией) и составляют 100 % от указанных в Таможенном тарифе;

· Максимальные ставки, которые применяются к государствам, торгово-политические отношения с которыми не предусматривают режима наибольшего благоприятствования (составляют 200 % от указанных в Таможенном тарифе);

· Преференциальные ставки применяются по отношению к товарам, происходящим из стран, отнесённых к категории развивающихся. В настоящее время они составляют 75 % от базовых.

В отношении товаров, страна происхождения которых не установлена, применяются ставки ввозных таможенных пошлин, применяемые к товарам, происходящим из стран, торгово-политические отношения с которыми предусматривают режим наиболее благоприятствуемой нации, за исключением случаев, когда таможенным органом обнаружены признаки того, что страной происхождения товаров является страна, торгово-политические отношения с которой не предусматривают режим наиболее благоприятствуемой нации, либо предоставляется обеспечение уплаты таможенных пошлин по указанным ставкам.

В зависимости от способа исчисления ставок таможенные пошлины подразделяют на[4]:

· Адвалорные (от лат. ad valorem — от стоимости) — определяются в процентах от таможенной стоимости товаров. Применяются обычно к сырьевым и продовольственным товарам, например, 5 % от таможенной стоимости. Таможенная стоимость заявляется декларантом, а поданные им сведения должны основываться на достоверной, количественно определяемой информации.

· Специфические — устанавливаются в виде конкретной денежной суммы за единицу (веса, объёма, штуки и др.) товара. Применяются, как правило, к готовым изделиям, в России устанавливаются в евро, например, 0,3 евро за килограмм;

· Комбинированные — при исчислении используются оба вышеупомянутых вида ставок, при этом чаще всего уплате подлежит большая из исчисленных сумм. Например, 10 % от таможенной стоимости, но не менее 0,5 евро за килограмм.

Особые виды таможенных пошлин:

· Специальные — могут использоваться в качестве защитной меры от ввоза в Россию товаров в количестве и на условиях, наносящих, или угрожающих нанести ущерб отечественным производителям подобных или конкурирующих товаров; как ответ на дискриминационные действия других стран и союзов, ущемляющие интересы России; как способ пресечения недобросовестной конкуренции;

· Антидемпинговые — предназначаются для защиты внутреннего рынка от импорта товаров по демпинговым ценам, что подразумевает более высокую стоимость их на рынке страны-экспортёра, чем страны-импортёра;

· Компенсационные — вводятся на импортируемые товары, на которые в стране их производства с целью развития экспорта или замещения импорта используются государственные субсидии, что приводит к искусственному снижению затрат на производство, а следовательно и стоимости таких товаров;

· Сезонные — могут устанавливаться для товаров, объёмы производства и реализации которых резко колеблются в течение года (сельскохозяйственная продукция).

Алгоритм решения задач

тема: Спрос и предложение

задача 1

Предположим, что нам даны: 1. функция спроса – QD = 100 – 1,5P

                                                      2. функция предложения – QS = 20 + 0,5P 

Необходимо установить, при каких цене и объёме, рынок будет в состоянии равновесия.

Решение:

    Мы знаем, что при равновесии QD=QS, следует приравнять данные уравнения, тогда мы можем решить их относительно цены (Р):

100-1,5Р = 20+0,5Р

100-20 = 0,5+1,5Р

80 = 2Р

Р =40

Задача 2 

если функция спроса на товар Qd=60-5p, а предложения Qs=15p-40, P=4. каков дефицит?

Решение

При этой цене Qd=60-5х4=40, 

Qs=15х4-40=20

Спрос больше предложения (40 больше чем20) на 20, тогда дефицит равен 20.

тема: Максимизация прибыли при совершенной конкуренции

 Задача: 

предположим, что функция общих издержек фирмы TC=20+2Q+Q². при каком объёме выпуска совершенная конкурентная фирма оптимизирует свой выпуск, если рыночная цена продукции = 10=р.

   Решение:

 если цель фирмы максимизация прибыли, то оптимальным выпуском является равенство цены и предел издержек, т.е. P=MC. У нас имеется функция общих издержек взяв производственную мы определим функцию предельных издержек, а прировняв её к цене найдём оптимальный выпуск, т.е.

   (20+2Q+Q²)'=2+2Q, т.е. МС=Р 

 определяем оптимальный объём : 

    2+2Q=10

    Q=H
 При таком объёме фирма будет нести убытки :

 П=TR-TC=(10 * 4) - (20+2*4+4²)= -4

Тема: максимизация прибыли при монополии

Задача 1: 

определение цены и предельной выручки для заданного объёма выпуска.

Дано: Функция спроса на продукт монополии Q=20 - 1/3  Р, 

Какую цену установит монополист, если предложение равно =5, какая предельная выручка будет ?

Решение: Р выводим из функции спроса.

Q =20 – 1/3 Р

Р = 60 - 3 Q
Р = 60 -3 . 5 = 45 денежных единиц.

т.е. 45 максимальная цена, по которой монополист может продать 5 единиц продукта.

Для того, чтобы найти предельную выручку , сначала находим функцию общей выручки:

TR=P . Q
Функция   TR от Q =( 60-3Q) . Q =60Q - 3Q2

Взяв производную находим функцию предельной выручки:

 (TR)  = MR = 60 – 6Q
Тогда, предельная выручка для 5 единиц ( MR(5))=30

Вывод: Таким образом, 5 проданная единица увеличивающая выручку монополиста на 30 рублей.

Задача 2:

Функция издержек фирмы-монополиста ТС=Q²+60, спрос Q=30-2Р. Найти цену Р и количество проданного товара Q.

Решение:

Условие максимизации прибыли при  монополии MR=MC, то есть предельный доход равен предельным издержкам.

Предельные величины находятся как производные от данных величин.

МС=ТС'= (Q²+60)' = 2Q
MR=TR'= (PQ)'
Значение Р выводим из данной формулы спроса: Р=(Q-30/-2)
Далее умножаем цену Р на количество проданных товаров Q и берем производную:

MR = (РхQ)'=( Q-30/-2xQ)' = (-0,5Q²+15Q)'= 15-Q

Далее приравниваем МС=МR
2Q=15-Q
Отсюда Q=5

P=15-0,5Q=15-2,5=12,5
Тема: Эластичность

Задача

Цена увеличивается с 8 до 10, спрос уменьшается с 275 до 260.

Определить эластичный или неэластичный спрос.

Решение

Так как процент изменения цены больше процента изменения спроса, то это товар неэластичный

Коэффициент эластичности = % изменения спроса деленное на % изменения цены. Если коэффициент больше 1, то спрос эластичный, если меньше – то неэластичный.

Тема – Издержки
Задача

В краткосрочном периоде фирма производит 600 единиц продукции. Средние переменные издержки = 4; средние постоянные издержки = 2. Выручка = 4000.

Определить прибыль.

Решение:

Прибыль определяется как разница между выручкой и издержками. 

Так как нам даны издержки на единицу продукции (средние), нам необходимо найти общие издержки на выпуск. Издержки равны = средние переменные+средние постоянные, и умноженные на количество произведенной продукции.

(2+4)600=3600

Прибыль определяется как разность между выручкой и издержками, 

4000-3600=40

Задача 2

В создание фирмы вложили 2 млн, которые взяли в банке под 10%

валовый доход за год = 8 млн., 

бухгалтерские издержки = 5 млн.

определить экономическую прибыль

решение.

Прибыль это доход минус издержки

Причем бухгалтерские издержки уже включают эти два миллиона.

Таким образом, прибыль = 8 – 5 – (2х10%)= 2,8

Задача 3

если фирма производит 4 единицы продукции по цене 8 единиц каждая, а постоянные издержки (TFC) =10, общие переменные издержки  (TVС)=42, то какова общая прибыль (убыток)?

Решение

Определяем доход: 4х8=32 (продано 4 единицы продукции по 8 единиц)

Определяем издержки 10+42=52

Определяем прибыль 32-52= -20. Отрицательная прибыль – это убыток.
тема Неравенство

Задача

 Определить квинтильный коэффициент

	квинтиль
	I
	II
	III
	IV
	V

	Доля дохода
	5,1
	9,7
	14,8
	22,5
	47,9


Квинтильный коэффициент определяется делением доли доходов населения высшей группы на долю доходов низшей группы:

47,9/5,1 = 9,39

Тема: Стоимость земли. Дифференциальная рента

Себестоимость 1 тонны зерна, выращенного на первом участке – 7000 рублей, на втором – 14000 рублей,  на третьем – 20000.

Оптовая цена 1 тонны – 20 000

Дифференциальная рента на втором участке при урожае 50 тонн - ?

Решение. 

Определяем, на сколько дешевле обходится выращивание зерна на втором участке в расчете на 1 тонну и умножаем на количество выращенного урожая:

14 000 – 7 000=7 000 

Задача 2

если землевладелец ежегодно получает 50 тыс. ден. ед. земельной ренты, а банк оплачивает вкладчикам 5 % годовых, то цена земельного участка равна…

решение

Цена земли – это отношение приносимого текущего рентного дохода (Ri) к ставке ссудного процента (ri):

P=(Ri/ri)х100%,  (50/5)=10

Тема: Валовый национальный продукт, СНС
Задача

Если в 2008 году потребительские расходы  С=350, валовые внутренние инвестиции = 130, амортизация =25,  госзакупки G = 100, разница между экспортом и импортом = 20, чему равен ВНП?

Решение:

Формула для расчета ВНП = (потребительские расходы+чистые инвестиции+Гос.закупки+ чистый экспорт)

Чистые инвестиции = валовые инвестиции минус амортизация

ВНП = 350+(130 – 25) + 100 +20 = 575

Тема: Предельная склонность к потреблению и предельная склонность к сбережению

Задача:

В 2008 году при доходе 950 млн экю потребление домохозяйств = 800 млн экю, в 2007 соответственно 750 и 700.

Найти предельную склонность к потреблению (MPC)  и предельную склонность к сбережению (MPS)

решение

Предельная склонность к потреблению MPC  равна отношению изменения потребления  к изменению дохода = ΔС/ΔY, 

MPS = отношению изменения сбережений к изменению дохода = ΔS/ΔY,

Тогда предельная склонность к потреблению равна (800-700)/ (950-750)=100/200=0,5

Так как  MPC+MPS=1, то предельная склонность к сбережению равна 1-MPC=1-0,5=0,5
Тема: Инфляция

Задача1

Если номинальная ставка процента = 6%  при уровне инфляции = 4%, то реальная ставка процента = 6-4=2

Задача 2 

если в стране  номинал. Зарплата увеличилась с 6700 до 7800 при уровне инфляции 13,5 %, то реальная зарплата = …?

Решение:

Реальная  зарплата изменяется прямо пропорционально уровню цен.

Номинальная ЗП увеличивается на:

((7800-6700)/6700)*100 = 16,4%

Рост номинальной ЗП (16,4%) опережает рост уровня цен (13,5%) на 2,9%. Значит, реальная ЗП растет

Задача 3

если номинальный ВВП страны за 2003 год 54080, дефлятор в 2003 году =1,04, то реальный ВВП=?

Решение

Дефлятор =ВНПном/ВНПреал.

Тогда ВНПреал. = ВНПном/дефлятор=54080/1,04=52000

Тема: Государственный бюджет (ставка налога на прибыль)

Задача1 :

 определить ставку налога на прибыль, если :

Валовая прибыль = 800

Доходы бюджета = 320

Величина налога на прибыль – 160

Решение:

Ставка налога на прибыль = 320/160 = 20%

Задача 2

В стране действует прогрессивная ставка налога, и при доходе 50 тыс. евро ставка налога = 12%, свыше – 20 %.

Определить налог с дохода = 60 тыс евро.

Решение:

50х0,12 + 10х0,2 = 6 + 2 = 8

Тема Излишек потребителя
задача

для графика функция спроса на товар задана уравнением

Qd = 14 -2p

Qs = 2p – 4 тогда излишек потребителя …?
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Излишек потребителя – это разница между той суммой, которую потребитель готов заплатить и той, которую он реально заплатил.

определяем равновесную цену:

14 – 2Р= 2Р – 4, Р=4,5     Q = 5

2. рассчитаем запретительскую цену Рз, при которой Q = 0,  Q = 14 -2Pз = 0, Рз = 7

3. определим  площадь треугольника:

S = (Рз – Р)* Q/2 = 2,5(5/2) = 6,25

Тема Валютный курс

Задача

если в республике Томатия  1т никеля стоит 1000 франков, а в ананасии 5000 дукатов, то номинальный валютный курс дуката?

Решение:

Курс дуката = 1000/5000 = 0,2
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